
A nadie se le oculta que el equil ibrio
es e l  fac tor  determinante para la
estabi l idad de cualquier  mercado.

Y e l  de l  ar te  no es  una excepc ión.  
De ahí  que,  para no incurr i r  en errores  
i r reparables ,  es  fundamental  no forzar  
e l  r i tmo rac ional  de prec ios  de sa l ida 
en la ce lebrac ión de las  subastas .  

Dec imos es to porque se v iene repi t iendo
con alguna f recuencia la  f i jac ión 
de prec ios  de a lgunas p iezas que no 
responden al  espí r i tu  propio del  
concepto de subasta .  S i  damos por  
bueno que e l  pr inc ipal  rec lamo de 
cualquier  convocator ia es  e l  de of recer
p iezas de interés  y  ca l idad a prec ios  
de sa l ida at ract ivos ,  no se puede caer  en 
e l  er ror  de una mala tasac ión n i  en e l  de
un precio igual o superior al  de mercado.

Por  def in ic ión,  e l  prec io f inal  de un 
objeto en subasta lo f i jan l ibremente 
los  in teresados en adquir i r lo ,  
con sus suces ivas pujas .  Por  ahí ,  nada 
que objetar.  E l  problema se p lantea 
cuando la valorac ión de sa l ida no es 
la  adecuada.  Y  la  expl icac ión hay que
buscar la en que en a lgunas ocas iones
los  propietar ios  de las  p iezas rechazan
la valorac ión profes ional izada de la sa la
y quieren imponer su propio prec io .

Y  ahí  se producen dos s i tuac iones ,  
afor tunadamente esporádicas ,  pero 
negat ivas para e l  mercado,  que conviene
resal tar  para que no se general icen.  
La pr imera es  que la sa la ,  ante 
la  pos ib i l idad de perder  e l  b ien para 
subasta ,  accede a f i jar  un prec io que no
compar te .  Y  la  segunda,  que ese prec io
forzado puede repercut i r  también 
negat ivamente en e l  vendedor e ,  inc luso,
en e l  fu turo comprador.

En e l  vendedor ,  porque s i  sa l iera con 
un prec io más at ract ivo ,  seguramente 
generar ía un mayor in terés  que 
se t raduci r ía  en un aumento de pujas 
y ,  por  cons iguiente ,  en un remate f inal  
más a l to .  Y  en e l  comprador ,  porque 
la abundancia de demanda es 
e l  pr inc ipal  aval  de que es tá hac iendo 
la compra adecuada.

A medida que comprar  y  vender  en 
subastas se va general izando,  como 
está ocurr iendo,  y  a medida también que
es mayor e l  número de c iudadanos que 
recurren a es te mercado,  se impone 
crecer  sobre bases f i rmes y  normas de
comportamiento generalmente aceptadas.

Es ,  pues ,  impresc indib le  que 
los  vendedores acepten e l  d ic tamen 
de los  profes ionales  a la  hora de f i jar  
los  prec ios  de sa l ida,  y  que 
los  responsables  de las  sa las no cedan
por convenienc ia a las  ex igenc ias no
s iempre jus t i f i cadas de sus proveedores .
En caso contrar io ,  y  a medio p lazo,  
todos sa ldrán per judicados .  
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“Es imprescindible que 
los vendedores acepten 

el dictamen de los
profesionales a la hora de
fijar los precios de salida”

A nadie se le oculta que el equil ibrio
es e l  fac tor  determinante para la
estabi l idad de cualquier  mercado.

Y e l  de l  ar te  no es una excepc ión.  
De ahí  que,  para no incurr i r  en errores 
i r reparables ,  es  fundamental  no forzar  
e l  r i tmo rac ional  de prec ios  de sa l ida en 
la ce lebrac ión de las  subastas .  Dec imos es to porque se v iene repi t iendo

con alguna f recuencia la f i jac ión de 
prec ios  de a lgunas p iezas que no
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